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(Se dan las condiciones para un segundo impulso
de la fotovoltaica en el Mercado Ibérico?
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Tras el boom de las energias renovables que vivio
Espafia en el periodo 2000-2010, que dio lugar a la
instalacion de casi 25.000 MW y nos colocd a la ca-
beza del mundo en inversiones y capacidad de gene-
racion, hemos pasado después a una situacion com-
pletamente contraria: el freno mas completo a cual-
quier iniciativa de promocidn e inversidn, como con-
secuencia de un replanteamiento del marco regula-
dor, que puso fin a un régimen de primas y subsidios
y generd ademas una corriente litigiosa de numero-
sos actores del sector contra la Administracién PU-
blica. De alguna manera, fueron modificadas las re-
glas del juego, en funcion de las cuales se pusieron
en marcha muchos proyectos, y se puso fin a unos
incentivos que, hasta ese momento, habian consti-
tuido el principal motor de crecimiento del sector.

En suma, pasamos de conocer crecimientos del 6%
anual del sector afio tras afio a encontrarnos con
una contraccion del -12% entre 2014 y 2015. Este
escenario negativo ha venido durando ya 5 afos,
coincidiendo con el periodo de recesion econdmica
que ha vivido Espafia. Sin embargo, en los Ultimos
meses parece que algo se esta moviendo en el sec-
tor de las energias renovables. Fondos de inversion,
bancos, constructores y promotores han comenzado

de nuevo a estudiar operaciones de inversion, habi-
da cuenta que el coste de construccion de las plan-
tas, fundamentalmente las fotovoltaicas, se acerca a
cifras competitivas con otro tipo de tecnologias de
generacion eléctrica.

Por tanto, a la vista del momento macroecondmico
que vive Espafia, y a la vista también del nuevo marco
regulador vigente para este tipo de energias, se impo-
ne ahora -y es una apreciacién sentida por el conjunto
de los actores que conforman el sector- una reflexion
acerca de las posibilidades reales que se dan actual-
mente para impulsar una nueva oportunidad de nego-
cio en el marco de las energias renovables, basada ya
no en las primas previstas en la norma, sino en el pre-
cio de mercado obtenido por la energia producida
vendida a “pool”, como cualquier otro productor.

Este modelo de negocio tiene sus ventajas y sus
riesgos en comparacion al marco que caracterizo la
primera fase de expansion de este mercado en Espa-
fia. La diferencia fundamental entre uno y otro mo-
delo es que ya no se pretende acceder a primas o
subsidios como modo de amortizar las instalaciones
y rentabilizarlas, sino que el objetivo es fundamen-
tar la viabilidad de estas instalaciones en su activi-
dad ordinaria de generacion y venta de electricidad.
Y este planteamiento presenta un reto, y también un
riesgo, para promotores y financiadores, que no es
otro que calcular de antemano las rentabilidades de
cada proyecto.

¢Es posible predecir para largos periodos de tiempo,
en un contexto de volatilidad de precios, cudl sera el
retorno financiero que se pueda producir durante la
vida util de la instalacion? Esta es la pregunta que
se hacen los agentes del sector y este es, también,
el aspecto que concita mas dudas. Pues se hace ne-
cesario disponer de modelos rigurosos de prevision
a medio y largo plazo de la evolucion del precio de
la energia, con el fin de hacer proyecciones de in-
gresos futuros de las nuevas centrales de energias
renovables, de forma que se pueda testar la viabili-
dad de estas instalaciones y, también, su capacidad
para acceder a fuentes de financiacion.
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